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ธุรกิจเดิม
สร้างความหลากหลายในกลุ่มสินค้า
การนำนวัตกรรมใหม่ๆ มาช่วยในการพัฒนาคุณภาพสินค้า
และการตอบสนองความต้องการของลูกค้า

ธุรกิจใหม่
มองหาธุรกิจใหม่ๆ เพื่อสร้างความยั่งยืนในกับองค์กร

NEWSLETTER Q1/2568

  ในไตรมาสแรกของปี 2568 บริษัทฯ มียอดขายเพิ่มขึ้นเมื่อ
เทียบกับช่วงเวลาเดียวกันของปีก่อนหน้า  โดยการเติบโตของ
ยอดขายเป็นผลมาจากการเพิ่มขึ้นของคำสั่งซื้อจากลูกค้าหลักใน
กลุ่มน้ำมันผืช และกลุ่มเวชภัณฑ์    
  ขณะที่ยอดขายจากลูกค้าในกลุ่มอื่นยังคงอยู่ในระดับใกล้เคียง
กับปีที่แล้ว  อย่างไรก็ตามยอดขายจากลูกค้าหลักในกลุ่มน้ำดื่ม
ยังคงลดง เนื่องจากลูกค้ารายใหญ่ในกลุ่มนี้ดำเนินการติดตั้ง
เครื่องเป่าขวดในสายการผลิตของตนเอง     
   ในด้านต้นทุนสินค้าขายมีต้นทุนที่ลดลงจากช่วงเดียวกันของปี
ก่อน โดยเฉพาะค่าใช้จ่ายด้านพลังงานไฟฟ้าที่ลดลงอย่างมีนัย
สำคัญประกอบกับการบริหารจัดการวัตถุดิบอย่างมีระสิทธิภาพ
ส่งผลให้บริษัทฯ มีกำไรขั้นต้น และกำไรสุทธิในไตรมาสนี้เพิ่มขึ้น                            
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เร่งดำเนินการขยายฐานธุรกิจอย่างต่อเนื่อง ในทุกกลุ่มสินค้า
สร้างพันธมิตรทางธุรกิจ โดยเฉพาะในส่วนที่เป็นองค์ประกอบ
ของบรรจุภัณฑ์ เช่น ฝา ฉลาก ฯลฯ 

พัฒนาการที่สำคัญ

แผนดำเนินงานเพื่ อความยั่งยืน

แผนธุรกิจ

การบริหารจัดการต้นทุนวัตถุดิบอย่างมีประสิทธิภาพ
การเพิ่มประสิทธิภาพในกระบวนการผลิต เพื่อช่วยลดปริมาณ
ของเสีย
การบริหารจัดการเส้นทางการขนส่งให้มีประสิทธิภาพ
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